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Tomasz Kania: Prosze powie-
dzieé, czym zajmuje sie firma
VG-ORTH Polska i jaka pozycje ma
wsrod polskich producentow mate-
riatéw budowlanych?

Wactaw Szmigiel: Produkujemy
ekologiczne i nowoczesne wyroby gi-
psowe dla budownictwa. Najwazniej-
sze z nich to system $cian dziatowych
z bloczkédw gipsowych na wpust
i piéro grubosci 8 cm oraz mieszanki
tynkarskie do maszynowego i reczne-
go stosowania. W produkcji bloczkéw
gipsowych jestedmy niekwestionowa-
nym liderem na polskim rynku, nato-
miast w grupie gipsowych materiatéw
sypkich zajmujemy miejsce w Scistej
krajowej czotowce.

TK: W tym roku minie 7 lat od
momentu uruchomienia zakiadu
produkcyjnego VG-ORTH Polska
w Jaworznie. Jest Pan organizato-
rem i dyrektorem firmy od momen-
tu jej powstania. Co sie w tym cza-
sie zmienifo?

WSz: Stwierdzam z satysfakcjg, ze
oferowany przez nas system $&cian
dziatowych zdobyt duzg popularnosc
na polskim rynku budowlanym.
Szczegolnie chetnie jest on stosowa-
ny w $rednich i duzych obiektach mie-
szkaniowych. Stale rosnacy popyt na
nasze produkty zdecydowat, ze pod
koniec 2004 r. podjelismy decyzje
o wykonaniu drugiej linii do produkgji
bloczkéw gipsowych. Zostata ona uru-
chomiona w potowie 2005 r.

TK: Co wyroéznia firme VG-ORTH
Polska na rynku materiatéw bu-
dowlanych?

WSz: Stawiamy przede wszystkim
na profesjonalne zaopatrywanie inwe-
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Z mgr. inz. Wactawem Szmigielem,
Wiceprezesem Zarzgdu — Dyrektorem VG-ORTH Polska

rozmawia Tomasz Kania

stycji budowlanych. Oprocz doskona-
tej jakosci produktéw, naszym klien-
tom oferujemy specjalistyczne szkole-
nia oraz doradztwo i pomoc technicz-
ng w zakresie stosowania materiatow
VG-ORTH. Sztandarowym wyrobem,
ktory wyrdznia nasza firme na polskim
rynku, jest wspomniany system $cian
dziatowych z bloczkéw gipsowych.

TK: Jaki byt miniony rok dla firmy
VG-ORTH Polska?

WSz: 2005 r. byt bardzo korzystny
dla naszej firmy. UzyskaliSmy wzrost
sprzedazy na polskim rynku o 35%
w stosunku do 2004 r. Podobny
wzrost odnotowano takze w przy-
padku eksportu. Ponadto swojg obec-
noS¢ na rynkach zagranicznych
umocnilismy w wyniku utworzenia
oddziatu naszej firmy w Rydze.

TK: W zeszlym roku, w fabryce
w Jaworznie uruchomiono nowa li-
nie produkcyjnga bloczkéw gipso-
wych. O ile zwiekszyty sie zdolno-
$ci produkcyjne i czy obecnie za-
spokojone zostanie zapotrzebowa-
nie rynku na ten produkt?

WSz: Dzieki nowej inwestycji mozli-
wosci produkcyjne bloczkéw gipso-
wych zwiekszyty sie o blisko 50%.
Obecnie radzimy sobie z zaspokaja-
niem potrzeb naszych odbiorcow, ale
w 2006 r. planujemy uruchomienie je-
szcze jednej linii technologicznej, tym
razem do produkcji bloczkéw grubosci
10 cm.

TK: Jakie zastosowanie maja te
bloczki?

WSz: Bloczki grubosci 10 cm sg
odpowiedzig na zapotrzebowanie in-
westorow. Umozliwiajg one wykony-

wanie scian warstwowych o zréznico-
wanych wifasciwosciach akustycz-
nych.

TK: Jak duzy jest eksport wyro-
boéw VG-ORTH Polska i na jakie ryn-
ki trafiajq?

WSz: Od wielu lat nasze produkty
eksportujemy na rynek litewski, gdzie
cieszg sie duzym uznaniem i sg po-
wszechnie stosowane. W ciggu ostat-
nich dwoch lat rozwijamy dziatalnosé
na totwie, Ukrainie i Biatorusi oraz
w Estonii. Eksport stanowi obecnie
ok. 25% naszej sprzedazy.

TK: Czy to oznacza, ze VG-ORTH
Polska ukierunkowuje sie na rynki
wschodnie?

WSz: Nie jest to jedyny kierunek
naszej aktywnosci eksportowe;j.
W kregu zainteresowan sg réwniez
kraje Europy Potudniowej. Jestesmy
obecnie w trakcie rejestracji oddziatu
VG-ORTH Polska w Rumunii.

TK: Dziekuje za rozmowe i zZycze
Panu oraz cafej firmie wielu sukce-
sow i realizacji ambitnych planéw.
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